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議程概述

成長歷程: 
個人背景與學習經歷

職涯發展: 
實務學習與成長路徑

產業變化: 
市場趨勢與應對策略

數位應用: 
AI與數位轉型的影響



講者介紹

嵩贊油封工業股份有限公司

Sean – 國外業務工程師

• 國際貿易－新客戶業務開發

• 技術整合－新產品開發



成長歷程
從台灣到澳洲，再回到台灣的學習旅程

→南投高商



澳洲留學的體會：
獨立與包容

獨立
留學不是炫耀，是讓自己學會獨立思考的能力。

→ Newcastle 大學心理學系



語言和文化挑戰

學習過程中的重要思考

• 最重要的是，你想要什麼樣的生活?



回到台灣：
思維的開端

如何開始?
了解市場思維的價值



畢業後的迷茫
與不確定性

個人價值 VS市場價值?
矛盾與差異

你心目中的未來，是怎樣的風景?



你對「國際貿易」的印象是？

國際貿易

不僅僅是「賣東西出去」（出口貿易），還涉及

海關、談判和物流等環節，與更廣泛的全球經濟

緊密相連。

• 貿易政策與爭議?

• 全球價值鏈?

• 機構和法規?

• 地緣政治與貿易集中度?



第一份工作
國貿業務助理



第一次參加展覽



第一次國外客戶拜訪



拍照 標籤 出貨文件
拍照 標籤 出貨文件
拍照 標籤 出貨文件
拍照 標籤 出貨文件…

國貿業助的日常生活



學習

在這個崗位，我學到了謙虛請益與細心。



除了銷售和語言技能外，還有什麼?

 賣的產品，自己熟悉嗎?

開玩笑的，當然不是只有這樣而已

於是，我去學了工業製圖。



從業務助理到業務主任－展覽篇



從業務助理到業務主任－出差篇



詢價 報價 出貨

客戶提交需求，
開始詢價流程。

供應商提供報價，
確定條件。

產品裝運，
完成貿易流程

國際貿易流程

PO

客戶確認報價，
發送正式訂單。

是這樣嗎?

可能會遇到什麼問題?



累積信任、勇於負責，才有更多機會



未來規劃

Be patient with your first job.

不怕換跑道，只怕不進步



新環境的開始

轉職是挑戰也是新的開始，別害怕重學一切



嵩贊油封工業股份有限公司
創立日期：1988年09月24日
總廠位置：南投縣南投市工業東路6號
資本額： 1.61億元
營業額： 5.7億元（西元2021 年）
員工人數：200人
廠區數量：四個廠區
產業別： 橡膠製品製造業
營業項目：橡膠製品之製造加工買賣

工業用及車類用油封產品



公司的經營策略
聚焦”現貨庫存銷售”與”靈活的產能”

• 提高客戶滿意度

• 縮短交貨時間

• 增強市場競爭力

• 提升資源利用效率



後疫情時代
採購習慣的變化:

現貨為王



EMBA學習
心得與啟發

在職進修
回到學校是一個讓自己”重新整理”的充電過程



在德國當交換生的日子…



客戶拜訪
德國 比利時 法國 英國, etc.



學術與實踐的驗證

• 完成畢業論文－EMBA

• 回歸工作－出差與展會



疫情後的工作－展覽

疫情後的校正回歸



疫情後的工作－各種拜訪
中國、印度、阿聯酋客戶拜訪



職涯心得

• 保持開放心態，勇於迎接挑戰

• 踏出舒適圈，持續成長

• 培養全球視野與國際化工作能力

人生沒有用不到的經驗，只是時機未到而已



你以為這樣就結束了嗎?

讓我們換個地方:



這次是真的結束啦

來都來了，有什麼問題不?


